
 

 

ANEXO A AL CUADRO RESUMEN DEL PCAP 

 

CONTRATACIÓN DEL SUMINISTRO E INSTALACIÓN DE UN EQUIPO DE RADIODIAGNÓSTICO POR 

IMAGEN MULTIFUNCIONAL PARA EL SERVICIO DE RADIODIAGNÓSTICO DEL HOSPITAL 

UNIVERSITARIO VIRGEN MACARENA DEL SERVICIO ANDALUZ DE SALUD, MEDIANTE PROCEDIMIENTO 

ABIERTO Y PRESENTACIÓN ELECTRÓNICA DE OFERTAS.   

 

EXPEDIENTE: P.A. 74/2026 

 

Resumen de los costes directos e indirectos y otros eventuales gastos calculados para la 

determinación de los precios de licitación. Adecuación a precios de mercado. 

 

Adecuación a los precios de mercado 

 

Para la determinación del precio de licitación se ha tenido en cuenta el precio de mercado, obtenido del 

correspondiente estudio de mercado de las ofertas existentes en las diferentes Centrales de compras del 

SAS, recogidas en el aplicativo SIGLO. 

 

Se estiman los costes directos e indirectos que han intervenido en la formación del precio de licitación 

de cada lote del contrato, teniendo en cuenta que la Central de Balances del Banco de España tiene a 

disposición de los usuarios, de manera completamente libre, los informes de una base de datos públicas 

con información de sectores de actividad (Agregados Sectoriales), elaborada a partir de las empresas 

disponibles en la base de datos CBI (Central de Balances Integrada), que resulta de la unión de la 

información procedente de las cuentas CBA (Central de Balances Anual) y pymes y grandes empresas con 

menos de 500 empleados de CBB (Base de datos de información depositada en los Registros Mercantiles).  

 

Entre los datos que difunde, se encuentran algunos que son de gran utilidad para determinar los costes 

directos e indirectos de los suministros a licitar, como son: la cifra de ventas, los gastos de personal, el 

resultado económico bruto y el resultado ordinario neto que incluye implícitamente los gastos de 

estructura o de explotación y que se pueden deducir. 

 

Se incluye a continuación una tabla indicativa del proceso inductivo realizado y el desglose de costes de 

los presupuestos base de licitación (valores con IVA excluido), tomandolas ratios para el año 2024 (último 

publicado) del sector de actividad (CNAE) G466 “Comercio al por mayor de otra maquinaria, equipos y 

suministros” y “todos los tamaños” para la cifra de negocio. Esto puede consultarse en la siguiente tabla 

y en la página https://app.bde.es/rss_www/ 

 

https://app.bde.es/rss_www/


 

 

https://app.bde.es/rss_www/Ratios

Datos en %

Ratio Nombre de Ratio Empresas Q1 Q2 Q3
(1)

R01 Valor añadido / Cifra neta de negocios 4421 15,44 23,94 34,79

R02 Gastos de personal / Cifra neta de negocios 4421 8,86 16,19 25,55

R03 Resultado económico bruto / Cifra neta de negocios 4421 2,27 5,86 12,01

R04 Resultado económico bruto / Total deuda neta 3077 4,71 15,77 47,79

R05 Resultado económico neto / Cifra neta de negocios 4421 1,40 4,67 10,29

R16 Cifra neta de negocios / Total activo 4470 78,50 130,12 190,37

R10 Resultado económico neto / Total activo 4470 1,58 5,88 12,83

R11 Resultado antes de impuestos / Fondos propios 4223 3,65 13,03 27,31

R12 Resultado después de impuestos / Fondos propios 4223 2,87 10,03 21,35

R17 Existencias / Cifra neta de negocios 4421 2,18 11,15 27,04

R18 Deudores comerciales / Cifra neta de negocios 4421 8,72 17,76 27,01

R19 Acreedores comerciales / Cifra neta de negocios 4421 3,88 10,65 18,24

R20 Capital circulante / Cifra neta de negocios 4421 5,78 18,70 36,37

R07 Gastos financieros y asimilados / Cifra neta de negocios 4421 0,00 0,18 0,77

R06 Gastos financieros y asimilados / Resultado económico bruto 3815 0,04 2,63 13,65

R09 Resultado financiero / Cifra neta de negocios 4421 -0,67 -0,12 0,00

R08 Resultado financiero / Resultado económico bruto 3815 -12,11 -1,83 0,00

R13 Inmovilizado financiero / Total activo 4470 0,00 0,23 2,01

R14 Inmovilizado material / Total activo 4470 1,05 6,65 20,85

R15 Activo circulante / Total activo 4470 69,81 87,99 97,16

R21 Activos financieros a corto plazo y dispon. / Total activo 4470 8,12 21,87 43,49

R22 Fondos propios / Total patrimonio neto y pasivo 95 32,83 54,29 77,97

R23 Provisiones para riesgos y gastos / Total  patrimonio neto y pasivo 95 0,00 0,00 0,34

R24 Deudas con entidades de crédito / Total  patrimonio neto y pasivo 95 0,00 0,84 14,57

R25 Deudas con entidades de crédito, medio y largo plazo / Total patrimonio neto y pasivo 95 0,00 0,00 6,22

R26 Deudas con entidades de crédito, corto plazo / Total patrimonio neto y pasivo 95 0,00 0,13 4,42

R27 Deudas a medio y largo plazo / Total  patrimonio neto y pasivo 95 0,00 1,33 19,08

R28 Deudas a corto plazo / Total  patrimonio neto y pasivo 95 14,56 26,08 47,98

Actividad

T1 Tasa de variación de la cifra neta de negocios 4371 -12,18 2,21 17,71

(1) Valores de los cuartiles de la distribución estadística.

Tasa de cobertura (% número de empleados): 44,73

Costes operativos, beneficios y rentabilidades

Capital circulante

Gastos e ingresos financieros

Estructura del activo

Tasa de cobertura (% número de empresas): 33,93

Estructura del pasivo

Fuente: Base de datos RSE (ratios sectoriales de sociedades no financieras). Banco de España (Central de Balances) / Registros de España 

(Registros Mercantiles - CPE).- Comité Europeo de Centrales de Balances.

Aviso: Las empresas incluidas en la base de datos RSE no forman una muestra estadística. La base RSE excluye las empresas sin empleo ni 

actividad. Se prohíbe la redistribución de los datos, incluso cuando se pretenda hacerlo a título gratuito. ©Copyright Banco de 

España/Registros de España. 2025. Madrid. Reservados todos los derechos.

Ratios Sectoriales de las Sociedades no Financieras

País: España

Año: 2024

Sector de actividad (CNAE): G466 Comercio al por mayor de otra maquinaria, equipos y suministros

Tamaño (cifra neta de negocio): Total tamaños



 

Se considera que la distribución de las empresas del sector con el que se hace la comparación es 

unimodal y simétrica, con lo que estamos suponiendo que la media aritmética y la mediana coinciden en 

el mismo punto de distribución, dejando el 50 % de los sucesos observados a cada lado. Se toma como 

referencia el cuartil Q2, el valor donde se encuentra la media de toda la serie. Si la distribución fuera 

asimétrica no obstante la media aritmética estaría bastante cerca de Q2. 

  

Ratio Nombre de Ratio Q2 Q2 

 R01  Valor añadido/Cifra neta de negocios  23,94% 

 R02  Gastos de personal/Cifra neta de negocios  16,19% 

 R03  Resultado económico bruto/Cifra neta de negocios  5,86% 

 R14  Inmovilizado material/Total activo fijo   6,65% 

 

Suponemos que esta estructura porcentual de gastos y resultados de las empresas del sector con el que 

se hace la comparación y que forman parte de la encuesta, se trasladan a los costes de los suministros 

que prestan, por lo que utilizamos los porcentajes de estructura anterior para calcular los costes que 

intervienen en el precio de los suministros que se adquieren. 

 

Con estas ratios se calculan los datos necesarios aplicando las siguientes fórmulas establecidas en la 

citada metodología: 

 

Beneficio Industrial = R03 

Gastos Generales de Estructura = 100 – Costes Directos – beneficio industrial. 

Costes Directos = ((100 – R01) x (1 – R14 /100)) + (gpd x R02)  

 

Se considera que la proporción de los gastos de personal directamente imputable a la ejecución del 

contrato es del 80% (gpd=0,8) del total de gastos de personal de la empresa (R02). De este modo, se 

obtiene la siguiente estructura de costes: 

 

• Gastos Generales de Estructura: 10,19% del presupuesto de ejecución material. 

• Beneficio Industrial: 5,86% del presupuesto de ejecución material. 

• Coste directo de personal: 12,95 %. 

 

Los costes directos supondrán, por tanto, un 83,95 %. 

 

Todo esto se puede ver detallado en la siguiente tabla: 

 



 

 

La tabla siguiente muestra los cálculos realizados en base a la metodología descrita (IVA incluido): 

 

Variable económica: 
Valor de la 

producción 

Otros gastos 

de explotación 

Gastos de 

personal 

Amortizaciones 

y provisiones 
Coste de ventas 

Resultado del 

ejercicio 

Concepto de coste:   

Gastos 

generales de 

estructura 

Coste 

laboral 

directo 

Coste indirecto Coste 
Beneficio 

industrial 

Porcentajes: 100  10,19 12,95 6,65 83,95 5,86 

Precio licitación (con 

IVA): 
   538.819,05 €  54.884,05 € 69.787,84 € 35.831,47 € 452.360,20 € 31.574,80 € 

 

Con respecto a las exigencias recogidas en los artículos 100.2 y 101.2 sobre el desglose de los costes 

salariales y su desagregación por género y categoría profesionales estimados a partir del convenio 

laboral de referencia, y teniendo en cuenta la doctrina del Tribunal Administrativo Central de Recursos 

Administrativos recogida en su Resolución nº 739/2019 de 04 de julio de 2.019, consideramos que no es 

de aplicación, pues estamos ante un contrato de suministro y, además, los costes laborales no son el 

principal coste del suministro, no hay trabajadores empleados y puestos a disposición solo para la 

ejecución del contrato con la Administración y sus costes salariales no son precio, por lo que no forman 

parte del precio del contrato, pues no son un factor del precio ni un precio unitario por trabajador por 

unidad de tiempo de trabajo adicional. 

Cifras de ventas todos los tamaños 

Sector de actividad (CNAE): G466 “Comercio al por mayor de 

otra maquinaria, equipos y suministros”

%

Presupuesto Base 

Licitación 

(IVA excluido)

COMENTARIOS 

(a) Valor de ventas = b + c + d

Precio de Licitación

R01 Valor añadido / Cifra neta de negocios

Equivale al margen bruto sobre ventas

R02 Gastos de personal / Cifra neta de negocios 16,19 72.094,88 €
De esta cantidad, el 32,50%, que equivalen a 23.430,84 

€, corresponden a costes de la seguridad social

Suponemos que el porcentaje que aparece a continuación sobre la 

estructura empresarial es personal directamente involucrado en el 

servicio, porque es una actividad intensiva en dicha proporción en lo 

referente a mano de obra

80% 57.675,90 €

Coste laboral directo 

= 69.787,83 €

(57.675,90 € + 12.111,94 € de IVA)

R14 Inmovilizado material / Total activo

Suponemos que se imputa a la producción el mismo porcentaje de 

gastos generales (GGF), incluye amortización, suministros, servicios 

exteriores, etc de producción. Es decir, los GGF son equivalentes a la 

proporción Inmovilizado material /Total activo

(b) Total coste de ventas = b1 + b2; (coste directo + GGF) 83,95 373.851,40 €

En esta composición, el coste directo incorpora los 

gastos generales de producción o GGF, que son 

originariamente de naturaleza indirecta

(b1) = [ (a) - R1] x (1 - R14/100); materiales + gastos generales de 

fabricación (GGF).

No incluye la amortización, suministros, servicios exteriores y otros 

gastos de explotación considerados gastos generales de la estructura 

acumulada en c)

(b2) Coste laboral directo; R02 X 0,8 12,95 57.675,90 € b2=80%xR02

(c) Gastos generales de estructura = (a) - (b) - (d)

No incluye gastos financieros, extraordinarios, correcciones de valor 

por deterioros, dotaciones provisiones, ni el gasto impositivo sobre los 

beneficios, porque ninguno de los anteriores proporciona utilidad 

para el objeto del contrato

(d) R03 Resultado Explotación (o beneficio industrial) 5,86 26.094,87 €

100,00 445.305,00 € Presupuesto de licitación

23,94 106.606,02 € Equivale a margen bruto sobre ventas

10,19 45.358,72 €

C= A-B-D. Son también costes indirectos; no incluye 

gastos financieros, extraordinarios, correcciones 

de valor por deterioros, dotaciones a provisiones, 

ni los gastos impositivos sobre beneficios, porque 

ninguno de ellos proporciona utilidad para el objeto 

del contrato.

6,65 29.612,78 €
Suponemos igual para toda la estructura de la 

empresa

71,00 316.175,50 €

b1= (A-R01)x(1-R14). No incluye la amortización, 

servicios exteriores y otros gastos de explotación, 

incluidos en gastos generales de estructura


